Al PROMPT - TRASFORMARE,
INNOVARE E PREVEDERE

1. DATI PRELIMINARI (CONTESTO)

Prima di procedere con mia richiesta, voglio fornirti del contesto. Sono un
imprenditore online e voglio definire le caratteristiche della mia offerta. Eccoti
alcuni dati che ti aiuteranno a comprendere il mio business online.

Questa e la mia nicchia specifica: “Penre-h-catriera-che-cerearo
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Eccoti alcuni dettagli riguardo le persone che fanno parte della mia nicchia:







Confermami di aver acquisito queste informazioni e procedero con la mia
richiesta.

2. | PROBLEMI PER LA TRASFORMAZIONE

Il desiderio di trasformazione dei miei prospect non dipende da un unico
problema, ma da tutta una serie di problemi piu piccoli da risolvere. lo voglio
creare un business online per aiutare i miei prospect a superare ogni singolo
problema e riuscire nel loro obiettivo, e per creare il servizio migliore in
assoluto, ho bisogno di individuare tutti i piccoli problemi da superare. In base
ai dati che ti ho fornito in precedenza, ti chiedo per favore di individuare per
me i problemi.

3. PROBLEMI PIU PICCOLI

Ottimo. Ora analizzeremo ognuno dei singoli problemi che mi hai riportato.
Adesso prendi in considerazione il seguente problema:

Dividi questo problema in problemi piu piccoli. Per ora non darmi delle
soluzioni, focalizzati esclusivamente sui problemi.



Ripeti il processo per ognuno dei macro problemi

4. LE SOLUZIONI PER LA TRASFORMAZIONE

Ottimo. Ora prendi in considerazione i seguenti problemi:

Definisci per me delle soluzioni per risolverli. Nota che voglio creare un
business online per aiutare i miei prospect a superare ogni singolo problema
e riuscire nel loro obiettivo. ATTENZIONE: le soluzioni non devono essere
suggerimenti su un servizio o sulle modalita di fruizione. Le soluzioni devono
invece essere le vere e proprie istruzioni per risolvere i problemi (e un po'
come si ti chiedessi: “come posso risolvere questo problema nella pratica?”’).

Ripetere il processo per ogni macro argomento

5. ACQUSIZIONE DI COMPETENZE
SPECIFICHE

Oggi mi hai aiutato a definire i problemi che possono avere i miei prospect
per raggiungere la trasformazione desiderata, e mi hai anche segnalato le
possibili soluzioni. lo voglio offrire il massimo aiuto ai miei clienti, e voglio che
le mie competenze aumentino con il passare del tempo. Ecco percheé ora ti
ripotero, una alla volta, le soluzioni di cui mi hai parlato.Per ognuna di esse
vorrei prima di tutto che mi fornissi il titolo dei migliori libri sull’argomento



tradotti in italiano. Tra essi segnalami quello piu adatto al mio caso specifico,
che racchiude tutte le competenze di cui ho bisogno per offrire un buon
servizio. Nel caso che i libri non fossero disponibili in lingua italiana, allora
segnalami dei titoli in inglese. Nota che I'argomento del problema potrebbe
essere molto specifico e quindi potrebbero non esserci libri che si focalizzano
solo su quello. In quel caso segnalami semplicemente i libri che lo trattano in
parte.

Secondariamente, vorrei che mi segnalassi altro materiale utile per il mio
scopo (app, articoli, video, ecc.). Se possibile vorrei che mi segnalassi
direttamente i link alle risorse.

Ecco la soluzione su cui basare la tua prossima risposta:

NOTA: non devi studiarti tutti i libri! Sfrutta i suggerimenti in risposta a questo
prompt per colmare quelle che ritieni essere le tue lacune.

RICORDA: puoi richiedere all’Al i concetti fondamentali di un libro, e puoi
richiedere approfondimenti...

6. INNOVARE E PREVEDERE

Oggi mi hai aiutato a definire i problemi che possono avere i miei prospect
per raggiungere la trasformazione desiderata, e mi hai anche segnalato le
possibili soluzioni.



La maggior parte dei business falliscono perché le persone non hanno la
capacita di prevedere cio che avverra in futuro nel loro mercato. Se non
riesco a prevedere i cambiamenti, non potro reagire tempestivamente. Al
contrario, conoscere i cambiamenti futuri mi permetterebbe di avere un
vantaggio notevole rispetto ai miei competitor. Mi rendo conto che e
impossibile prevedere il futuro (specie se lontano), ma e invece possibile
provare a intuire quali potrebbero essere le diverse possibilita.

Poco fa mi hai aiutato a definire i problemi che possono avere i miei prospect
per raggiungere la trasformazione desiderata, e mi hai anche segnalato le
possibili soluzioni. Ora ti chiedo di fare ipotesi riguardo al futuro specifico del
mio business. Cosa potra accadere? Come si muove il mercato? Ci saranno
delle innovazioni? Ci sono state delle scoperte che per ora non hanno avuto
un vero impatto ma che lo avranno in futuro? Ci sono dei nuovi processi o dei
Software che per ora sono super costosi ma che in futuro diventeranno di
massa? Credi ci siano altre cose che dovrei prendere in considerazione per
creare un business durevole nel tempo? Ricorda: puoi prendere in
considerazione anche cambiamenti generici che possono impattare
indirettamente il mio business, tuttavia vorrei una risposta focalizzata per mio
business specifico.



