Al PROMPT - LORCHESTRAZIONE

1. DATI PRELIMINARI (CONTESTO)

Prima di procedere con mia richiesta, voglio fornirti del contesto. Sono un
imprenditore online. Eccoti alcuni dati che ti aiuteranno a comprendere il mio
business online.

Questa e la mia nicchia specifica: “Penre-+h-catriera-che-cerearo
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Eccoti alcuni dettagli riguardo le persone che fanno parte della mia nicchia:







Confermami di aver acquisito queste informazioni e procedero con la mia
richiesta.

2. OFFERTA (CONTESTO)

Mi fa piacere che tu abbia acquisito i dati. Vorrei fornirti altri dati. Ho voluto
distinguermi sul mercato con un’offerta unica basata su un “meccanismo
unico” chiamato “WH-S-E-Weman-Framework”.

Eccoti un descrizione generica del meccanismo unico:




Eccoti una descrizione accurata delle fasi del meccanismo unico:
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Confermami di aver acquisito anche queste informazioni e procedero con la
mia richiesta.

3. OFFERTA DEI COMPETITOR DA
ATTACCARE

In base al tuo mercato di riferimento, devi decidere se inserire una falsa verita
molto diffusa o una vera verita non essenziale per la

trasformazione sfruttata dai leader del tuo mercato. Devi contrapporti alla
credenza comune.

I miei competitor non sono abili come me nel risolvere i problemi dei clienti.




Sapresti spiegarmi in cosa consiste questa loro soluzione e i motivi per cui
potrebbe non funzionare?

4. ORCHESTRAZIONE

Ora vorrei che tu prendessi in considerazione la seguente formula:

[Pensi che il problema sia X, e quindi di conseguenza fai Y. Ma il vero
problema e Z! E facendo Y... Z peggiora]

Voglio che applichi la formula al mio caso specifico seguendo queste
istruzioni:

«  X: e il problema evidenziato dai miei competitor

« Y:é l'azione logica da compiere pensando che il problema sia X

- Z: el vero problema, quello che affronto io con il mio meccanismo
unico

Devi creare un’argomentazione completa e approfondita. Il mio obiettivo e
rendere la soluzione dei competitor la genesi del problema. In questo modo:

«  Donero speranza ai prospect che hanno provato I'approccio dei
competitor (i prospect penseranno: “Ora capisco cosa sbagliavo!”).
Questo giustifichera i loro errori.

«  Mi posizionero nel mercato come la sola persona in grado di risolvere il
vero problema, perché i competitor causano i sintomi di un problema
piu grande, mentre il VERO problema e risolto dal mio meccanismo
unico.

La formula e le variabili di cui ti ho parlato servono solo per farti comprendere
meglio la mia richiesta, ma I'argomentazione completa e approfondita che mi
aspetto da te come risposta deve essere discorsiva, senza formule e variabili.
Grazie.



